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 WSPOLUDZIAL
N W LUKSUSIE

Prywatne samoloty muszq latac,
a luksusowe auta jezdzi¢. Nawet ludzie
bardzo bogaci - zamiast kupowac je na
s Wwlasnosc - coraz chetniej dzielq si¢ nimi
2 innymi bogaczami.
Beata Krowicka
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Zabawki milionerédw

ajpopularniejsza oferta wspotdzielenia J
bardzo drogiego dobra jest zakup udzia-

u w wakacyjnym domu. Samo okres]e-
nie ,timeshare” odnosi sie wlasnie do |
nieruchomosci. Jednak w Polsce ta ushu-
ga nie zyskata duzej popularnosci. Wie-
le méwito sie o problemach, jakie mialy osoby, ktére skusily sie
na udzialy w takim lokum. Klienci musieli na poczatku wylozy¢
kilkanascie lub kilkadziesiat tysiecy zlotych, a potem co roku
uiszcza¢ kolejne oplaty, by przez jeden tydzien
w roku méc korzystac z nieruchomosci. Dodatko-
wo tydzien ten byt bardzo czesto wskazany przez
operatora ustugi. Na oferte udzialu w wakacyjnym
domu decydowali sie raczej przecietnie zarabia-
jacy Polacy, ktérych skusita wizja wyjazdow do
»wiasnej’ nieruchomosci gdzies w odlegtym za-
katku $wiata. To raczej nie oferta dla milioneréw. J
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Jednak bogacze wcale nie stronig od wspot-
dzielenia débr luksusowych. Niektérych moty-
wuje do tego kryzys, inni po prostu starajg sie
racjonalizowa¢ wydatki.

 hyiouss,
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miedzy sobg i nie chca zawies¢ kolegéw. Wiedza, zZe jesli samo-
chéd trafi do naprawy, to kto§ inny nie bedzie magt z niego ko-
rzystac - thumaczy Diutko.

Jedyne, czego nie udaje sie unikna¢ w przypadku tak moc-
nych samochodéw, to... mandaty z fotoradaréw. - Klienci placg
za nie klubowymi punktami. Nie dostajg natomiast punkt6éw kar-
nych, bo mandaty bierzemy na siebie - wyjasnia wspolzalozyciel.

Ze strategii Supercar Club wynika, Ze moze on mie¢ najwyzej
ok. 100 cztonkéw. Obecnie limit ten jest wykorzystany w poto-
wie, - Chodzi tu takze o budowanie relacji. Oferuje-
my naszym klubowiczom wspélne wyjazdy, impre-
zy, spotkania zwigzane z motoryzacja. Chcemy, by
| wszyscy sie znali i lubili. W klubie czgsto zawigzu-
| jasie przyjaznie, ale tez kontakty biznesowe. Przy
‘ zbyt duzym gronie to nie byloby mozliwe, staliby-

$my sie dla siebie anonimowi - wyjasnia Diutko.
| Z kazdymi szescioma nowymi klubowiczami fir-
| ma kupuje nowy samochdd. Klienci mogg ustala¢

| terminy korzystania z aut w specjalnym systemie
rezerwacyjnym. - Najdtuzej czeka si¢ na najnow-
sze samochody, ktére kazdy chce wyprébowac. Nie zdarza sie

- Kazdy pasjonat supersamochodéw przechodzi podobng | jednak, by bylo to dhuzej niz dwa tygodnie - méwi przedstawi-

droge. Na poczatku chce mie¢ ich jak najwiecej. Przychodzi jed-
nak taki moment, gdy okazuje sie, ze wstawianie kolejnych mo- |
deli do garazu nie zwieksza satysfakeji - wyjasnia Kamil Dhutko,

jeden z zatozycieli firmy Supercar Club Poland, ktéra umozli- |
wia klientom korzystanie timesharingowe z najwyzszej klasy sa-
mochodéw. Jak podkresla, posiadacz kilku supersamochodéw
zwykle nie ma czasu nacieszy¢ sie nimi wszystkimi, stoja wiec
one w garazu i tracg na wartosci. - W takim momencie kolekcjo- J
ner stoi na rozdrozu i albo decyduje sie na zatrudnienie ludzi,

ktorzy opiekuja sie prywatna flota samochodéw, albo zaczyna
powoli pozbywac sie swojej kolekcji, dochodzac do optymal-
nej liczby, zazwyczaj dwoch-czterech aut. Nie eliminuje to jed- }

nak checi jezdzenia innymi samochodami. I tu wlasnie spraw-
dza sie oferta naszego klubu - ttumaczy Dhutko. Przyznaje, ze
on i pozostali trzej zalozyciele firmy, wsrdd ktorych jest znany |
rajdowiec Krzysztof Holowczyc, sami przeszli te droge i szuka- |
li mozliwosci cieszenia si¢ wyjatkowymi samochodami bez ko- |
niecznosci trzymania ich we wlasnych garazach.

Tak powstat Supercar Club, ktérego klubowicze mogg ko-
rzystac z takich aut, jak Ferrari 458 Italia, Maserati Quattro-
porte GTS czy Lamborghini Gallardo. Tej przyjemnosci moga [
dostapi¢ jednak tylko wybrani. Pierwsza barierg sg finanse.
Przystgpienie do klubu kosztuje 10 tys. zl. Za wypozyczenie sa-
mochodu placi si¢ klubowymi punktami. Najmniejszy pakiet |
1,5 tys. pkt kosztuje 25 tys. zi. Pula ta wystarcza, zeby spedzi¢
piec¢ weekendowych dni w Ferrari Italia albo 15 dni roboczych
w Porsche 911 Turbo. Za pakiet 8 tys. pkt trzeba zaplacic¢ 96 tys. zt. ‘

Drugg bariera, ktéra moze by¢ trudniejsza do przebycia od |
tej finansoweyj, jest rozmowa wstepna. Ma ona na celu wyelimi-
nowanie 0s6b, ktdre chciatyby korzysta¢ z samochodéw w spo-
s6b niewlasciwy. - Osoba, ktora zostaje klubowiczem, nastep-
nego dnia moze wyjecha¢ autem wartym milion ztotych. Nie
moze to by¢ ktos nieodpowiedzialny. Klub nie jest dla scigan-
téw czy mitosnikow palenia gumy. Nasi klubowicze to dzentel-
meni szos, nie ,,szybcy i wsciekli” - méwi Kamil Dhutko.

Dzieki poczatkowej rozmowie udaje sie zazwyczaj zorien-
towac, jakie zamiary ma przyszly klubowicz. Dlutko przyzna-
je, ze zdarzaly sie odmowy przyjecia. Nowy klient musi tez
przejs¢ szkolenie z jazdy sportowymi autami. Jak mowi wspot-
zatozyciel firmy, przeprowadzana na poczatku selekcja okazu-
je sie bardzo skuteczna, bo przez trzy lata dzialania firmy nie
zdarzy! sie zaden powazny wypadek. Nawet drobne sttuczki
s3 rzadkoscia. - Klubowicze traktujg auta klubowe jak wiasne,
a czasem nawet lepiej. By¢ moze dlatego, Ze wszyscy znaja sie

ciel firmy. Obecnie klub ma w swym garazu 12 superaut, a na
parkingu zazwyczaj dostepnych jest szes¢ lub siedem.

Jak przyznaje Dlutko, uruchomienie takiego biznesu w Polsce
nie bylo latwe. Flota tak drogich aut nastrecza wielu trudnosci.

- Musimy leasingowa¢ samochody, takze kupowane za go-
téwke, bo zgodnie z polskimi przepisami odpisu amortyzacyj-
nego mozna dokonac tylko do wartosci 20 tys. euro - mowi
Dtutko. - Problematyczne jest takze ubezpieczanie samocho-
dow, ktdre miesci sie pomiedzy polisg indywidualng a komer-

LUKSUS NA GO DZIEN

Zakup udziatéw przez kilka osob to model,
ktory sprawdza sie w przypadku najdrozszych
dobr. Jesli chodzi o rzeczy tanisze, popularne
jest ich wypozyczanie. Wynaja¢ mozna
np. luksusowa torebke. Taka mozliwos¢ oferuje
m.in. portal Bag4Rent. Za 250 zt mozna tu mie¢
na weekend kopertéwke Louis Vuitton albo
torbe Burberry. To rozwigzanie dla pan, ktére
nie chcg by¢ widziane dwa razy z takim samym
dodatkiem. Z kolei panie, ktdre na wielkich
balach bywaija wyjatkowo rzadko
i nagle potrzebuijg oléniewajacej kreacii,
moga skorzystac z wypozyczalni sukien,
jak Pozyczara.pl. Za wypozyczenie na weekend
wartej 9 tys. zt sukni Dolce & Gabbana
zaptacimy tu 400 z.

PROC. TYS.2t

czasu prywatne kosztuje
'samoloty spe- najmniejszy
dzajg na ziemi. pakiet punktow

w Supercar Club.

TYS.EURO

kosztuje uzywany jacht
Delphia 47. Za 32 tys. euro
mozna mie¢ jedng dziesiata
udziatow w nowym.
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cyjng. Poniewaz nie udostepniamy samochodéw przypadko-
wym osobom, ryzyko jest znacznie mniejsze niz w przypadku
wypozyczalni. Z aut moga korzystac tylko osoby znajdujace sie
na li$cie klubowiczéw. Sktadka musi to uwzglednia¢ - wyjasnia
Dlutko. Dotychczas Supercar Club zainwestowat ok. 5 min zt
w zakup samochodéw. Co roku na ubezpieczenie, serwisowa-
nie i zarzadzanie flotg spétka wydaje ok. 1 mln zI. Obecnie flo-
ta liczy 12 aut, docelowo bedzie ich 20.

Ale w Polsce mozna dzieli¢ si¢ nie tylko samochodami. Bo-
gacze moga kupi¢ na spotke np. jacht albo motoréwke. Taka
mozliwos¢ oferuje m.in. firma Boat Share. Zato-
zeniem jej programu wspoldzielenia jest to, ze na-
wet intensywnie eksploatowana 16dz trzy czwarte
czasu spedza w marinie, a koszty ubezpieczenia,
zimowania, przegladéw i napraw stale obcigza-
ja wilasciciela. Cztonkowie klubu maja natomiast |
do dyspozycji szes¢ udzialéw w todzi, a kazdy ze |
wspoltwlascicieli moze uzytkowacé jg przez czte- ‘
1y tygodnie w roku. Po czterech latach motorow- ‘
ka lub jacht s sprzedawane, a srodki uzyskane ‘
z transakcji s dzielone proporcjonalnie do posia-
danych udziatéw w todzi.

PRYWATNY
SAMoOLOT
PRIEL
90 PROC.
GZASU NIE
LATA.

to klienci biznesowi - méwi Jarostaw Przybyla, dyrektor zarza-
dzajacy Sky Share.

Firma przebudowuje wlasnie swoj model biznesowy i od
nowego roku bedzie oferowala mozliwos¢ zakupu jednej dwu-
nastej udzialu w samolocie lub jego wielokrotnos¢. Wiasciciel
tej czesci bedzie miat maszyne do dyspozycji na 50 godz. rocz-
nie. Po uplywie trzech lat Sky Share sprzeda samolot, a uzy-
skane $rodki podzieli miedzy wlacicieli. Dotychczasowy mo-
del sprzedazy zakladat podziat udzialéw w samolocie miedzy
osiem 0s6b, z ktérych kazda moglaby lata¢ 75 godz. Jak wy-
jasnia prezes, po kilku latach obserwacji okaza-
1o sig, ze warunki te trzeba dostosowaé do po-
trzeb klientow.

Wedtug starego cennika, zeby moc korzystac
z samolotu Cirrus SR22, trzeba byto wykupié¢
udziat o wartosci ok. 300 tys. zt. Dodatkowo opta-
ta miesieczna za ubezpieczenie i serwisowanie to
3,5 tys. zl, a kazdy lot kosztowat wiasciciela ok.
1tys. z. Jak podkresla Jarostaw Przybyla, wszystkie
samoloty, ktérymi operuje firma, majg dokladnie
ten sam standard. Dzieki temu, jesli akurat kilku
wspotwlascicieli chce polecie¢ gdzies w tym sa-

Mozliwo$¢ wspdldzielenia jachtu oferuje tak-
ze firma Sail On Horizon. Za jedng dziesiata jachtu Delphia 47
trzeba zaplaci¢ 32 tys. euro. W czasie trwania programu z lo-
dzi korzystajg zardwno wspotwiasciciele, jak i klienci, ktérym
moze by¢ on czarterowany.

Zrzutke moga tez przeprowadzi¢ bogacze zainteresowani po-
siadaniem prywatnego samolotu. Taka propozycje ma dla mi-
to$nikéw latania spotka Sky Share. - Udzialy w samolocie moze
wykupi¢ zaréwno osoba fizyczna, jak i firma. Jednak wigkszos¢

mym czasie, moga oni skorzystac z innej maszy-
ny, ktéra akurat pozostaje wolna.

Choc¢ stawki za wykupienie udzialu w samolocie wydaja sie
niebotyczne, Przybyla podkresla, ze w wielu przypadkach jest
to bardzo oplacalne. - Przy pewnej skali jest to tarisze od wynaj-
mowania samolotu. Oczywiscie, jesli potrzebuje samolotu raz
w roku, lepiej skorzystac z ustug air taxi. Ale jesli ktos lata raz
w tygodniu czy raz na dwa tygodnie, to oplacalne staje si¢ posia-
danie udzialéw w takiej maszynie - wyjasnia prezes Sky Share.

Jak zaznacza, prywatne samoloty uzytkowane przez jedng
osobe 90 proc. czasu spedzaja na ziemi. - Wspéldzielenie to ra-
cjonalny sposdb wykorzystania maszyny, bo tylko w powietrzu
pracuje ona na siebie - méwi Przybyla.

Mozliwo$¢ zakupu samolotu przez kilka oséb oferuje tez fir-
ma Blue Jet. Jednak prezes spéiki Jakub Benke przyznaje, ze nie
jest to wérod klientéw bardzo popularne rozwigzanie. - Osoby na
tyle bogate, ze sta¢ je na zakup samolotu, zazwyczaj nie uznaja
kompromiséw. A kupno takiej maszyny przez kilku udzialowcow
zawsze oznaczac bedzie konieczno$¢ wybrania konkretnych pa-
rametréw, ktore nie kazdemu beda odpowiadac - ttumaczy Ben-
ke. Klienci jego firmy decyduja sie jednak na inne rozwigzanie.
- Bardzo wiele osob, ktére kupuja wlasny samolot, czarteruje
je naszym klientom. Dzigki temu samolot moze na siebie zara-
biac¢ - méwi prezes Blue Jet. Jak dodaje, jedna osoba korzysta
z samolotu przez 100-300 godz. rocznie. Tymczasem taka ma-
szyna moze bez problemu wylatac 1 tys. godz. - Kiedy samolot
stoi na ziemi, jest to dla wiasciciela strata pieniedzy. Tymczasem
czesto zdarza sie, ze czarterowany samolot jest w stanie zarobic
na swoje roczne utrzymanie, a czasem nawet przynies¢ wlasci-
cielowi dodatkowa gotéwke - wyjasnia Benke.

Podobny program wprowadzit niedawno Supercar Club.
- Proponujemy takze wlascicielom supersamochodéw sposéb na
zarabianie na ich posiadaniu lub racjonalizowanie kosztéw. Gdy
kto$ wydaje 1 mIn z} na maszyne, ktéra przez wigkszo$¢ czasu
stoi w garazu i traci na wartosci, ma poczucie straty, ktdre cze-

| sto odbiera rados¢ z posiadania i jazdy. Umozliwiamy wlascicie-
| lom rzadko uzytkowanych supersamochodéw wstawianie ich do

klubowej floty, aby pozostali klubowicze mogli z nich korzystac.
Wiasciciel otrzymuje wynagrodzenie za przejechane kilometry
i nie ponosi kosztow eksploatacyjnych, ktére przejmuje klub
- wyjasnia Kamil Dhutko i dodaje, ze jest to dos¢ atrakcyjna for-
ma inwestowania, bo posiadacze superaut - zwlaszcza ci, kt6-
12y z zalozenia kupuja auto jako inwestycje - maja na tym nawet
kilkanascie procent realnego zysku w skali roku.
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